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Regionalverkaufsleiter Gastronomietechnik West (m/w/d) - 202057, West6sterreich

Das Unternehmen

Unser Kunde ist die Osterreichische Vertriebstochter eines sehr erfolgreichen Marktfuhrers und Herstellers von
Investitionsgitern in der Gastronomietechnik im Premiumsegment, der seinen B2B Kunden maRgeschneiderte
Lésungen anbietet und mit persdnlichem Service und hohem Innovationsgrad Uberzeugt. Zur Betreuung der Region
West-Osterreich (Innsbruck, Tiroler Oberland und Vorarlberg) besetzen wir die Position Regionalverkaufsleiter
Gastronomietechnik West (m/w/d).

Die Position

In dieser Funktion liegt der Schwerpunkt lhrer Tatigkeit in der professionellen Betreuung bestehender Kunden und der
Akquise neuer Kunden in der Gastronomie und Hotellerie in Inrem Verkaufsgebiet. Dabei fokussieren Sie sich darauf,
Kunden fir das Produkt =zu begeistern und die Nutzungsmoglichkeiten aufzuzeigen. Regelmafige
Produktprasentationen im Rahmen von Kochveranstaltungen fir lhre Kunden fallen ebenso in lhren Aufgabenbereich
wie Produktschulungen bei Fachhandlern. Dank lhrer Freude am Verkauf hochwertiger, innovativer Qualitdtsprodukte
und Ihrer hohen Kundenorientierung gelingt es lhnen, langfristige Kundenbeziehungen aufzubauen und neue
Kundenpotentiale zu generieren. Die Teilnahme und Mitarbeit an Messen rundet Ihren vielfaltigen Aufgabenbereich ab.

Ihre Qualifikation

Wir wenden uns an dynamische, kochaffine Vertriebspersonlichkeiten, die eine Kochlehre absolviert haben und tber
langjahrige Erfahrung als Koch oder Kichenleiter/Kiuchenchef verfligen. Sie konnten idealerweise mehrjahrige
AuBendiensterfahrung in der Betreuung von Gastronomiekunden sammeln. Branchenerfahrung in der
Gastronomietechnik, Gemeinschaftsverpflegung, Lebensmittelindustrie oder im Lebensmittelgrohandel sind von
Vorteil. Der Umgang mit MS-Office und CRM-Systemen ist Ihnen vertraut. Dank lhres grofen Netzwerkes im
Horeca-Bereich und lhrer Kochleidenschaft, fallt es lhnen leicht, Kunden fur das Produkt zu begeistern. Dank Ihrer
Starke im Beziehungsmanagement stellen Sie eine nachhaltige, partnerschaftliche Kunden- und Handlerbeziehung
sicher. Sie verfigen Uber ein professionelles Auftreten, sehr gute Umgangsformen und eine starke
Kommunikationsféahigkeit.

Es erwartet Sie eine herausfordernde Vertriebsposition in einem sehr gut etablierten Unternehmen mit hoher
Markenbekanntheit und einer gleichermalen stark ausgepragten Kunden- und Mitarbeiterorientierung.

Jahresbruttogehalt ab € 42.000,- (Junior) und € 50.000,- (Senior) zzgl. Pramie und PKW zur Privatnutzung. Eine
marktiibliche Uberzahlung ist bei entsprechender Qualifikation und Erfahrung vorgesehen.
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